
   

Rejoignez 
un réseau accessible 
en plein essor !
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Entièrement géré par des indépendants, le marché d’à côté est 
l’enseigne d’ultra-proximité de franprix.

Réseau urbain constitué de magasins de petites surfaces allant de 50 
à 100m².

L’enseigne propose un large assortiment de marques nationales et de 
marques distributeurs (franprix et Leader Price) adapté aux besoins de la 
clientèle.

Rejoindre le marché d’à côté vous permet de vous lancer en tant 
qu’indépendant. Grâce à cela, certains de nos partenaires ont ensuite 
poursuivi leur aventure au sein de l’enseigne franprix.

Historiquement implanté en 
région parisienne, le réseau 
le marché d’à côté se développe 
aujourd’hui partout en France, 
avec plus de 100 ouvertures en 
1 an.

Nous nous efforçons chaque jour 
à construire des projets personnalisés 

et à développer des relations 
de confi ance avec nos partenaires. 

Nous serons ravis de vous rencontrer 
pour discuter ensemble 

de vos ambitions.Latifatou ABOUDOU
Directrice Commerciale 

le marché d’à côté

«

«
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LE  CONCEPT

L’EXPANSION

Des services 
innovants 
et attractifs 
imaginés 
pour tous.

3

DES SERVICES 

MACHINE À JUS 

ET BIEN 
D’AUTRES…

RELAIS COLIS SERVICES 
DE LIVRAISON

PRESSERECHARGE 
MOBILE



Le marché d’à côté dispose de bibi!, la carte de fi délité franprix. 

Ce programme personnalisé est le seul 
qui valorise chaque achat de vos clients ! 

Véritable levier de chiffre d’affaires, 
il est totalement fi nancé par franprix.

4

Une centrale d’achat commune au groupe Casino :
> des prix d’achat attractifs et concurrentiels
> + de 15 000 références commandables sur l’entrepôt
> des livraisons gratuites, rapides et régulières selon vos besoins
> des commandes ajustables au besoin du magasin 
> un service client entrepôt gratuit et à votre écoute.

Une autonomie de gestion :
vous restez maître dans le choix des produits, 
des prix de vente mais aussi des horaires et jours 
d’ouverture.

Des installations prises en charge par l’enseigne :
> un système caisse simple et fonctionnel
> une vitrophanie et une façade aux couleurs de l’enseigne.

Un conseiller commercial dédié  pour vous accompagner :
> en amont du projet : travail des plans, préconisation de           
l’assortiment, aide à l’implantation…
> au quotidien : dans le développement de votre magasin. 

LES AVANTAGES 

LA CARTE DE FIDELITÉ

Droit d’entrée : 0 €

Coût du concept  : passage sous enseigne : 450€/m² 
(ou création 900€/m²)

Commandes entrepôt : 75 % minimum contractuel 
(dont 100% MDD franprix)

Cotisations et redevances : 0€
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Rejoindre le réseau m’a permis 
de simplifi er ma logistique : 

les commandes sont faciles et rapides. 
Je peux commander en une seule fois plusieurs 

références différentes 
et je suis livré en magasin directement.

Mahalingam MAHENDRAN 
Adhérent le marché d’à côté 

Boulevard de Créteil à Saint-Maur (94)

«

«
UNE DÉMARCHE «GAGNANT-GAGNANT»



Première prise de contact

Étude de votre projet 
(fi nancement, zone 
géographique…)

Validation 
de votre candidature

Mise au concept

Ouverture

Première prise de contact

Étude de votre projet 
(fi nancement, zone 
géographique…)

Validation 
de votre candidature

Recherche du local

Phase technique
(plan, matériel,…)

Ouverture

Travaux

Passage sous enseigne
Environ 1 mois

Création d’un magasin
Environ 3 moisou
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DEVENIR PARTENAIRE 

Accompagnement sur la mise en place du concept
Un book contenant les éléments du concept vous sera remis pour vous 
guider : plan d’implantation, principes de décoration, signalétique.

Affectation d’un budget enseigne
Vous bénéfi ciez d’un budget enseigne vous permettant la mise en place du 
concept le marché d’à côté : simple, épuré et moderne. 

Installation et formation aux outils informatiques
-  Installation de la caisse et formation au système d’encaissement.
- Mise en place d’un outil de commande simple, effi cace et gratuit, 
 compatible sur tous les supports (tablette, smartphone, ordinateur).  
 Votre commercial se rendra dans votre magasin pour vous former. 

Animation d’ouverture
L’enseigne met à votre disposition un kit de communication adapté à 
votre typologie de magasin : distribution de fl yers et mise à disposition 
d’orifl ammes aux couleurs de l’enseigne. 
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À l’OUVERTURE



   

L’aventure vous tente ?
Vous souhaitez 
plus d’informations ?

>Scannez le code ci-dessous 
   ou rendez-vous sur la page
   franchise.franprix.fr/le-marche-da-cote

>Nous contacter
  contactmac@franprix.fr
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